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PALTURAI – 
Europas Marktführer für intelligente KnowledgeGraph-Lösungen  
blickt hinter die Kulissen Ihrer Kundenbestände

Die Palturai GmbH aus Hofheim am Taunus ist im Bereich 
innovativer KnowledgeGraph-Lösungen die erste Adres-
se in Europa. Das erfolgreiche GraphTech-Unternehmen 
wurde 2014 von führenden Köpfen deutscher Wirtschafts-
auskunfteien gegründet.

„Vision von Palturai ist ein globales Netzwerk, das alle 
Verbindungen zwischen Unternehmen, Institutionen und 
Entscheidern transparent macht“, so Tilo Walter, Co-
Founder & CEO von Palturai. „Die Kunden werden dadurch 
befähigt, den Datenschatz in ihrem eigenen Unternehmen 
zu heben und lukrative, außergewöhnliche Insights zu er-
langen.“

Die Magie des eigenen Kundenbestands
Stellen Sie sich einmal vor: all Ihre Kunden, Leads und 
Prospects besitzen untereinander und im internationa-
len Kontext Anknüpfungspunkte. Der Graph von Palturai 

enthält bereits Millionen von Knoten und Verbindungen. 
Durch intelligentes Matching mit Ihren eigenen CRM-Da-
ten erkennen Sie plötzlich Verbindungen und Verflechtun-
gen von Geschäftspartnern. Dieses Wissen stellt für viele 
Bereiche einen unschätzbaren Wert dar.

Achtung, Trouble Spots!
Jeder hat sie, jeder kennt sie, niemand will sie: Kunden, 
die ihre Rechnungen nicht bezahlen, Kunden, die sich 
permanent unbegründet beschweren, Kunden, die nur 
Zeit und Geld kosten. Dank modernster Technologien 
und leistungsfähiger Strukturen, ist Palturai in der Lage, 
diese Trouble Spots zu identifizieren und Sie über den 
Distance-to-Trouble-Algorithmus rechtzeitig zu warnen. 
Palturai unterstützt Sie dabei, Geldwäsche aufzudecken, 
dubiose, widerrechtliche Strukturen zu erkennen und da-
mit Betrug zu verhindern.

Visualisierung der Verbindungen
Sie möchten schnell und ohne Umwege erfolg-
reich Leads generieren? Schauen Sie in den 
Graphen von Palturai und lassen Sie sich mithilfe 
intelligenter Algorithmen den kürzesten Weg zu 
Ihren Zielpersonen berechnen. Die Visualisie-
rung des komplexen Beziehungsgeflechts von 
und zwischen Unternehmen oder deren Ent-
scheidern, ermöglicht es Ihnen, über sogenann-
te „Warm Introductions“ komfortabel Kunden zu 
akquirieren. 

Von der innovativen Graphen-Technologie pro-
fitieren somit viele Bereiche eines Unterneh-
mens: Sales & Marketing, Compliance sowie Risk 
& Fraud. Daher stellt die Lösung von Palturai 
für unterschiedlichste Branchen einen großen 
Mehrwert dar. Schon heute nutzen Unternehmen 
aus der Industrie, der Technologie, dem Verlags-
wesen und insbesondere Banken und Versiche-
rungen das außergewöhnliche Know-how des 
Hofheimer Unternehmens. 

SaaS, als App, integriert 
oder On-Premise?
Über welchen Weg Sie und Ihre Mitarbeiter an 
der intelligenten Graphen-Technologie von Pal-
turai partizipieren, bleibt Ihnen überlassen. Im 
Laufe der vergangenen sieben Jahre wurde na-
hezu jede Anbindung realisiert. Den schnellsten 
Zugriff erhalten Sie über die Software-as-a-Ser-
vice Anwendung „Experience for Web“ Über jeden 
gängigen Browser können Sie ganz bequem in 
den Graphen eintauchen. 

Nutzen Sie und Ihr Sales-Team hingegen Sales-
force? Dann können Sie den Graphen mithilfe der 
App „Experience for Salesforce“ direkt in Ihrem 
eigenen Salesforce-System verwenden. Sämt-
liche Funktionen sind mit nur wenigen Klicks in-
stalliert.

Möchten Sie die Lösung in Ihre bestehenden Sys-
teme integrieren, bietet sich die Seamless-In-
tegration via API-Schnittstelle an. 

Und letztlich ist über „MyPlatform for SAP“ eine 
komplette Einbettung in Ihre Systemlandschaft 
inklusive regelmäßiger Updates möglich. Hierbei 
realisieren Sie Ihren eigenen Graphen, arbeiten 
autark und erreichen somit den höchsten Mehr-
wert dieser gewinnbringenden Lösung.

Blicken Sie noch heute hinter die 
Kulissen Ihrer Kundenbestände und 
kontaktieren Sie PALTURAI in Wien:

Palturai Austria GmbH
Mareike Frith/ Partner Manager
Getreidemarkt 12, 1010 Wien
mareike.frith@palturai.com
www.palturai.com
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Dank der innovativen Graphen-Technologie ist Palturai in der Lage, die Beziehungen von Kunden 
und Geschäftspartnern in ihren jeweiligen Ökosystemen auf einzigartige und gewinnbringende 
Weise zu visualisieren. Erfahren Sie, wer mit wem vernetzt ist, erkennen Sie rechtzeitig sogenann-
te Trouble Spots und nutzen Sie den Shortest Path zu Ihren HOT Target Leads.  




